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Firmenprofil

AG mit CHF 100‘000.- Aktienkapital

Gegründet Dezember 2001

8 Mitarbeiter mit langjähriger Erfahrung

Gut ausgebautes Networking

Businessplan im IT-Bereich (mit Paradigma-Wechsel)

Reseller
Lancierung CONCERTO QU IV 2002
Lancierung EPM QU I 2004
Lancierung WebShop QU I 2005 

Hersteller
Lancierung EPMan QU I 2004 
Lancierung WebShop QU I 2005 

Kooperationen
Content mit CNET QU I 2007 
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Expertise

Ausgeprägtes, spezifisches, fundiertes Know-how über die 
Schweizer Marktgrösse und deren Einkaufs-, Beschaffungs- und 
Verkaufsprozesse. Markt-Spezifikationen: Ertragspotentiale, 
Bedarfssituation, Marketing-Erfolgskonzepte. 

Top Reseller sind bekannt. Kontakte zu Herstellern, Distributoren 
und Endkunden (B2B).

Marketing und Prozess Know-how mit Hersteller, Distributor, 
Reseller, B2B und Endkunde.

Projekterfahrung mit E-Commerce, E-Procurement und ERP

Prozessorientierte Methodik
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Einsatzgebiete und Produkte

Reseller
Concerto

EPM
EP

WebShop

Endkunde
B2B
EP

WebShop

Added 
Value 

Distributor
Reseller-Akquisition

Marketing

Hersteller
Marketing

EPMan, WebShop
Sellout-Analyzer
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Was ist Concerto?

Die Reseller können mittels internet basierter Softwarelösungen

zu jeder Zeit den aktuell bei den verschiedenen 
Distributoren verfügbaren Bestand 

und die besten Preise für die gewünschten Produkte 

„online“ abfragen

Die Erfahrung hat gezeigt, dass man mit Concerto

mehr Marge generieren kann

massiv Zeit einspart

schneller das gewünschte Produkt findet
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Ihr Nutzen mit Concerto

Mit Concerto, der zur Zeit einzigen B2B Plattform der Schweiz, erreichen
Sie schnell und effizient einen grossen Teil der Top 500 Reseller, der
Systemintegratoren und VAR's. 

ca. 700 aktive Concerto-Reseller informieren sich übers Concerto
Laufend testen neu Kunden (67) Concerto
Zusätzlich wurden im 2007 die Start-Ups bearbeitet
Durchschnittlich suchen täglich 1‘400 Einkäufer über 70‘048 Produkte. 
In Spitzenzeiten suchen 2‘328 Einkäufer über 118‘763 Produkte!
50 aktive Distributoren mit über 266'000 Produkten. Ihre Produkte sind 
somit sicher auch dabei und für den Reseller zugänglich.

Direkte Einflussmöglichkeiten zu Endkunden-Aktivitäten 
(B2B und B2C)
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• Marketing
Zugang zu den Concerto-Kunden.

• Produkt-Management-Tools 
Täglich aktualisierter Zugriff auf Ihre 
Produkte bei den Distributoren. 

• Hersteller WebShop
Eigener Shop. Automatische 
Leadverteilung an autorisierte Reseller.

• Reseller WebShop
Unterstützung bei der Erstellung eines
WebShops durch den Hersteller. Ideale
Kundenbindung und Verkaufsförderung.

• Sellout-Analyzer
Umsatzzahlen pro Reseller. ABC-
Analysen.

Unsere Leistungen

Werbung
Newsletter und Promotionen

DatenOutput
EPMan Light
EPMan Pro

WebShop
Content Management

WebShop
Content Management

Datenbank
Integration der Sellout-Zahlen
Reseller-Analysen.
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• Werbung (auf www.concertopro.ch): Platzieren des Hersteller-
Logos, Links zu den Produkten, Preisliste usw.

• Newsletter: Events, Aktionen, allgemeine Informationen, News, 
Produkt-Promotionen und -Neuheiten können über ein E-Mail-
Newsletter an alle registrierten und interessierten Fachhändler 
gesendet werden. Monatliche Ausgabe. 

• Reseller-Aufbau und -Akquisition: Promotionen für bestehende 
Reseller, neue Reseller akquirieren und aufbauen.

Marketing 
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Beispiele

• Werbung auf www.concertopro.ch

• Newsletter

Marketing 
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Concerto Aktive-Marketing

Aktive Werbung mit Concerto
(bereits 21 mal erfolgreich umgesetzt)

Unsere Leistung:
• 20 Tage in Top Position und 30 

Tage unter „Gewinner“ zu finden
• 2‘328 Besucher in Spitzenzeiten
• Response-Quoten bis zu 33% !
• Umsetzung und Ausführung 

der gesamten Aktivität
• Gewinner-Adressen können 

bearbeitet werden.
• 3 verschiedene Einstiegsbilder,

1 Hauptseite (Hauptbild)
• Gesamtwert ca. CHF 9‘000.-

Ihre Leistung:
• Produkte im Wert von min. 

CHF 4‘000.- (Mindestens 10 
und maximal 20 Preise)

• Anteil Gestaltung CHF 1‘400.-
• Anteil Porto, je nach Anzahl 

Geschenke.
• Produktbeschreibung und Bilder
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EPMan Light

Täglich aktualisiert
• Produkte, Lagerzahlen und Preise aller Distributoren
• freie Auswahl aller verfügbaren Produkte 
• Webbasierende und passwortgeschützte Applikation
• Export der Daten

Produkt-Management-Tools 

Nutzen
Markttransparenz über die eigenen Produkte bei den Distributoren
Einfachste Überwachung Ihrer Produkte (Qualität, Menge, Preise)
Übersicht Preise und Unterschiede, Lagerbestände
Qualität der Informationen
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EPMan Pro

Täglich aktualisiert

• Lager und Preise aller Distributoren

• Auswahl aller verfügbaren Produkte 

• Webbasierende, passwortgeschützte
Applikation

• Content-Management-Tool

• Preislisten für Reseller / Distributoren 

• Output zu WebShops für Reseller 

• Export der Daten zur Weiterbearbeitung
in verschiedensten Applikationen

Produkt-Management-Tools 
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Hersteller WebShop

Disti

Concerto EPMAN

Endkunden

WebShops Reseller

1

2

4

3

- Time to Market-Information
- Einbindung Reseller und Enkunde
- Überwachung der Produkte bei

Distributoren

Aktuelle Daten für alle Concerto-Benutzer

Datenqualität

Reseller WebShops mit 
aktuellen Lagerzahlen und
aktuellen Produktinformationen

- Datenqualität und Lagerzahlen
- Verfügbarkeit der gesamten CH2

1

4

3

DistiDisti
2.1

Vorteile

2.1

Hersteller
WebShop

www.konicaminolta-shop.ch
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Integration der Sellout-Zahlen der Distributoren
Monatliche Umsatzzahlen und der Reseller
Verknüpfung mit der eigenen Datenbank
Steuerung von Marketing- und Betreuungs-Massnahmen

Sellout Analyzer 
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Übersicht der Kosten (exkl. Mwst)

Monatlich 1‘400.-
6 Monate 4‘200.-
12 Monate 6‘600.-

Events, Aktionen, allgemeine Informationen, News, Produkt-
Promotionen und -Neuheiten können über ein E-Mail-
Newsletter. Monatlicher Aussand an 800 Einkäufer

Newsletter und 
Promotionen

Pro Wettbewerb    4‘000.-
bis maximal           6‘000.-

1 Monat in Top Position, Top-Präsentation Ihrer Firma, 1‘970 
Besucher in Spitzenzeiten, Umsetzung und Ausführung der 
gesamten Aktivität

Aktiv-Marketing

Auf AnfragePromotionen für bestehende Reseller, neue Reseller
akquirieren und aufbauen.

Reseller-Aufbau und 
-Akquisition:

Auf AnfrageIntegration der Sellout-Zahlen der Distributoren
Monatliche Umsatzzahlen und der Reseller

Datenbank und
Sellout-Analyzer

Auf AnfrageAufbau eines WebShops, Multiplikation für die ResellerWebShop Reseller

Auf AnfrageAufbau eines WebShops
Automatische Lead-Verteilung durch den Hersteller-Shop

WebShop Hersteller

Lizenz (1 Jahr) ab 10‘000.-Produkte, Lagerzahlen und Preise aller Distributoren
Content-Management-Tool
Preislisten für Reseller / Distributoren
Output zu WebShops für Reseller und Export der Daten

EPMan Pro

Lizenz (1 Jahr) 3‘500.-Produkte, Lagerzahlen und Preise aller Distributoren und 
Export der Daten

EPMan Light

Monatlich 1‘100.-
6 Monate 4‘400.-
12 Monate 7‘600.-

Platzieren des Hersteller-LogosWerbung



16

Concerto Success Through Process

We are ready!


