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Clever ein- und verkaufen

Concerto-Fakten

Mit Concerto erreichen Sie die Top 700 Reseller, Systemintegratoren und VAR's.

Die Concerto-Zielgruppe (Mehrfachfunktionen maoglich)
« 92 % Einkauf

« 65 % Verkauf

« 35 % Geschaftsleitung

® Uber 700 Concerto-Kunden (ca. 2300 Einkaufer) und 61 Tester.

® Durchschnittlich suchen taglich 1'400 Einkaufer tber 73'‘048 Produkte. In
Spitzenzeiten suchen taglich 2328 Einkaufer Gber 118763 Produkte.

® 63 aktive Distributoren mit tber 366'000 Produkten.

® 171 Integrationen. Eigene und Concerto-L6sungen (von Datenintegrationen
bis zu vollautomatischen WebShops).

® 12 ERP-Einbindungen. Von SAP uber Navision, von Arcos uber Fulsoft bis hin
zu Mehrdata mit einem Zugang zu tiber 700 UE-Reseller.

® Im 2012 werden UE-Distributoren und Reseller weiter bearbeitet.
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Clever ein- und verkaufen

lhr Nutzen

® Uber 700 Concerto-Kunden informieren sich tibers Concerto. Tagliche Prasenz lhres
Produktportfolios bei den Entscheidungstragern.

® Marketing: Namen-, Produkte- und Leistungsaktualisierung mit Verkaufsforderung,
Newsletter oder Aktive-Marketing.

® Neukundenakquisition: Erfahrungsgemass kénnen 10-35 % der Concerto-Reseller
als Neu-Kunden betrachtet werden

® Dabei sein im bereits gestarteten Daten-Optimierungsprozess, welcher sicherstellt,
dass die Daten vom Einkauf bis zum Verkauf fir den Reseller (auch fur den kleinsten
Reseller) durchgéangig sind.

® Weniger Aufwand mit den kleineren Resellern in bezug auf: Technischer
Unterstitzung, Daten in homogenisierten Form auf einem FTP-Account, Files fir alle
Reseller, Zugang zu professionellen Daten und Tools, um diese Reseller
wettbewerbsfahiger zu machen. usw.

® Die weitgehend optimierte und automatisierte Daten-Wertschépfungskette
kommt fiir alle Beteiligte zu Gute - vom Hersteller zum Distributor zum Reseller bis
zum Endanwender: Senkung der Beschaffungszeiten , Porto- und Adminkosten,
optimale Transparenz Uber alle verfigbaren Produkte.
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Integration Ihrer Distributoren-Daten

COﬂCéTtO

Clever ein- und verkaufen

Importformat TXT. File. Fileformat ist vorgegeben.

Importfunktion erstellen. Bereitstellen eines FTP-Zuganges, damit die Daten
hochgeladen werden kdnnen. Importroutine erstellen.

Artikel und Individualkonditionen importieren und Kategorien aus Importfile integrieren
Konfiguration der Concerto-Applikation mit einem weiteren Distributor / Katalog
Test-Umfeld erstellen. Testroutine und wenn OK - Freigabe der Live-Version.
Taglicher Import des bereitgestellten Files.

Lizenz-Preise pro Jahr (exkl. Mwst)

Abhéangig von Anzahl importierter Produkte und Anzahl einzurichtende Reseller:
Initialkosten und Folgekosten pro Katalog 6'600.- bis Fr. 13'500.-
Individualkonditionen und Datenmanagement 2'500.- bis Fr. 4'500.-

Im Lizenz-Preis pro Jahr inbegriffen

Taglicher Update der Daten: Produkte und Bilder, Beschreibung in PDF, Preise mit 9
verschiedenen Individualkonditionen.

Darstellung der Produkte im Concerto-Suchbaum. Auflistung als Distributor mit Link
Profile, Porto-Regelung und AGB als PDF.

Einrichtung der Individualkonditionen bei gemeinsamen Kunden.

Platzierung des Logos auf www.concertopro.ch flr 1 Monat.
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Marketingaktivitaten

Clever ein- und verkaufen

Integration der Daten in Concerto (iber 90% der Informationen fir den
Einkaufsentscheid werden in Concerto gesucht).

Lager-Abverkaufsliste: Eine ideale Mdglichkeit zusatzlich zu den Aktivitaten die
"alteren" Produkte besser abverkaufen zu kdnnen. Die Information kbnnen direkt
in Concerto abgebildet werden.

Formular fir Neukundenantrage direkt im Concerto hinterlegen. Zuséatzlich einen
Link auf die Website, ein Firmenportrait, Portoregelung und die AGBs.

Logo von Ihrem Unternehmen oder von einem Hersteller aus ihrem Sortiment auf
www.concertopro.ch.

Verkaufsforderung: Beitrag im monatlichen Concerto-Newsletter, oder Beilage
im Mailing-Versand an die Kunden (alle 4 Monate).

Unterstitzung bei den WebShops fiir die Reseller.
Aktive-Marketing: Reseller-Wettbewerbe mit den Herstellern oder Distributoren.
Concerto Premium-Partner. Verlangen Sie hierzu die Dokumentation.

Weitere Massnahmen auf www.concertopro.ch unter Mediadaten 2012
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