
Geld verdienen mit EET



Wieso kauft der Kunde bei 
Ihnen?Ihnen?

Weil Sie der “billige Jakob” sind?

Weil der Kunde Sie mag?

Weil Sie Produkte haben, die keiner sonst anbietet?

Weil es einfach ist mit Ihnen Geschäfte zu machen?



Mehrwert aber wie bei 
Standardprodukten?Standardprodukten?

Bieten Sie dem Kunden die Möglichkeit einfach und 

ohne Intervention von Ihnen die Produkte zu finden.

Geben Sie dem Kunden die Möglichkeit auch andere 

Produkte zu kaufen, als nur diejenigen, die Sie für ihn 

als richtig befinden.

Kurz - machen Sie es dem Kunden und sich so 

einfach, wie möglich.



Der EET Produkt GuideDer EET Produkt Guide

HW Supplies Spares (PL91)

C8091A
HEK: ~42.50

C8091A
HEK: ~44.50

C8085-60541
HEK: ~6.50

http://ch.eetnordic.com/p



Webbasierender Produkt GuideWebbasierender Produkt Guide

Mehr als 55.840 Modelle
Mehr als 335 verschiedene Marken

Fakten zum Produkt Guide

Mehr als 335 verschiedene Marken
Mehr als 400.000 Produktnummern
Mehr als 1.000.000 Relationen

Der Product Guide ist kostenlos
Kann innert Minuten auf Ihrer

Integration

Kann innert Minuten auf Ihrer 
Webshop-Seite von ihnen integriert 
werden
Tolle Möglichkeit für ZusatzverkäufeTolle Möglichkeit für Zusatzverkäufe 
und -Dienstleistungen



WettbewerbWettbewerb

• Kunde benötigt für seinen Compaq/HP Proliant DL 380 G6 
eine 146GB Festplatte
Welche Platte offerieren Sie wenn der PreisWelche Platte offerieren Sie, wenn der Preis 
ausschlaggebend ist?

K nde benötigt für sein Leno o/IBM ThinkPad T520 4239• Kunde benötigt für sein Lenovo/IBM ThinkPad T520 4239
einen Akku 6 Zellen
Wie lautet die Artikelnummer der billigsten Alternative?

• Kunde benötigt für seinen HP Color Laserjet CP4525 Series
einen Neuen Toner Gelb
Welche beiden Artikel offerieren Sie Ihrem Kunden und wasWelche beiden Artikel offerieren Sie Ihrem Kunden und was 
sind Ihre Einstandspreise?



S G äf ?Haben Sie Lust Geschäfte zu machen?


